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Hechos destacados 1S’ 2024

• Recuperación paulatina de la demanda en el mercado de exportación, principalmente 
EEUU con productos de valor agregado.

• Alta capacidad de utilización líneas de molduras.

• Precios se mantienen estables.

• Mercado nacional se mantiene flat. 

• Implementación completa de modelo de venta directa en PEC.

• Buen performance de PEC con venta de productos de valor agregado.

• Paro Puerto Coronel: implementación de plan logístico y gestión de capital de 
trabajo.

Ingresos 1S’2024 
US$140,4 MM

(US$73,0 MM 2Q’ 2024)

EBITDA 1S’ 2024 
US$9,0 MM

(US$5,0 MM 2Q’ 2024)

Continúa la tendencia de recuperación 

Volumen 1S’ 2024 
338,6 m3

(175,6 m3 2Q’2024)

Leverage
0,45x a Junio’24
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Resultados financieros – 1S 2024

EBITDA Regional por destino

83,7 76,2

113,1 146,9

111,0
115,5

Jun’23 Jun´24

307,8
338,6

+10%

Volumen - miles de m3

36,2 28,5

71,7 66,1

52,9
45,8

Jun’23 Jun’24

160,8
140,4

-13%

Ingresos - US$ MM

21,8

7,6

2,6

-3,5

1,6

Jun’23

-1,2

Jun’24

19,9

9,0

-55%

Chile
USA/Canadá
Otros

EBITDA - US$ MM

67,5%

22,7%

9,8%



Evolución trimestral por mercado(1)

(1) A partir de 2023, El EBITDA  considera la operación de la planta de Chihuahua como una operación discontinua. 

Volumen – miles de m3

EBITDA – US$ MM

12,8
9,1

4,3 3,8 3,4 4,3

1,6

-2,3

1,4

-1,7 -1,8
-1,7

-1,8

1Q’23 2Q’23 3Q’23 4Q’23

-0,7

1Q’24

1,2

-0,5

2Q’24

12,7

7,2
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-1,0
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176
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Otros



9,0

EBITDA a Jun’24

11,6

Depreciación y 
Amortización

5,0

Ingresos y costos 
financieros

5,8

Otros no 
operacional

0,6

Diferencias de 
cambio y Resultado 

por unidades de 
reajuste

0,6

Impuestos

5,9

Pérdida procedente 
de operaciones 
discontinuadas

0,5

Ganancia, atribuible 
a participaciones no 

controladoras

8,2

Pérdida, atribuible 
a los propietarios 

de la controladora

Efecto no recurrente 
asociado a la 

devolución del IVA 
México

Proceso de transición 
de venta de Planta de 
Chihuahua en México

Principales variaciones en el resultado no operacional (US$MM)
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Perfil financiero de la Compañía – 1S 2024
Evolución Deuda Financiera Bruta (US$MM) 

e Índices Financieros

0,80 0,60 0,10 1,900,29
0,80
0,39 0,35 0,31 0,14 0,80 0,39

4,20
0,39

6,15

0,45

12,06

0,44

15,02

0,45

DFN/EBITDA(1) Leverage(2)

(1) DFN/EBITDA medido como deuda financiera neta sobre EBITDA Ex NIIF 16 incluyendo los gastos por arrendamientos financieros. 
(2) Leverage medido como la razón de pasivo exigible neto sobre patrimonio total.

DFN/EBITDA se mantiene con waiver hasta diciembre del año 2024 inclusive
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US$ MM



Estrategia comercial - USA y Canadá
La Compañía apuesta por innovación e introducción de productos de valor agregado con mejores márgenes.

Masisa lidera las 
importaciones de molduras 

MDF en el mercado 
americano

Exitosa participación en ferias: 

Nuevo programa de 
estanterías y ripados

Expansión de cartera 
de clientes al sector 

construcción y 
especificaciones

Nuevo plan logístico ofrece 
disminución de tiempos de 

entrega, con un mayor precio

Sólido equipo comercial distribuido por zonas geográficas 

55 58
62

57
64

83

1Q’23 2Q’23 3Q’23 4Q’23 1Q’24 2Q’24

+50,3%

Volumen USA/Canadá– miles de m3

• International  Woodworking Fair

• World Millwork Alliance



Paro Puerto Coronel y planes de acción para enfrentar la contingencia

Puerto relevante por la cercanía a las plantas de
Masisa. Cerca del ~70% del volumen exportado salía
por Puerto de Coronel.

Operadores del Puerto de Coronel cesan sus
operaciones desde el 26 de marzo al 20 de mayo.

Producto inmovilizado en las instalaciones del
puerto y nuevas producciones no pueden ser
embarcadas. En abril exportaciones caen en un
52,4%.

(3) Puerto Valparaíso

Desde:

Mapal a (2) : 30 km

Cabrero a (2): 85 km

Desde:

Mapal a (3) : 619 km

Cabrero a (3):573 km

(1) Puerto Coronel

Desde:

Mapal a (1): 21 km

Cabrero a (1): 108 km

Masisa mantendrá este plan de contingencia por los próximos meses. (2) Puerto Lirquén

35 34 35

17

49 51

Ene’24 Feb’24 Mar’24 Abr’24 May’24 Jun’24

-52,4%
+191,7%

Volumen Exportación – miles de m3

Rápida implementación de plan de
contingencia para reasignar distribución
logística a través de:
• Puerto de Lirquén
• Puerto San Vicente
• Puerto de Valparaíso.

Costos de nueva distribución logística y
nuevas ubicaciones externas de consolidación.

Posterior gestión de contratos con operadores
logísticos logra reducir costos de flete y
consolidación.
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Estrategia de sostenibilidad- 1S 2024

El Ranking de Sostenibilidad 
Empresarial 2024 considera el 

desempeño en las distintas 
iniciativas ambientales, sociales y 

de gobierno corporativo. 

En reconocimiento es otorgado 
por la Escuela de Negocios 

Universidad Adolfo Ibáñez  y  
Brinca.

Con el fin de promover buenas prácticas 
más allá de la exigencia legal, de un 

estudio de 8.200 empresas Masisa fue 
reconocido por Bolsa de Productos de 

Chile y Asech.

Durante el 2Q’2024 se inició la 
XVIII versión del programa para 

jóvenes y adultos en las 
comunas de San Pedro de la Paz 

y Cabrero. 

El número de matriculados 
alcanzó a 245 personas, lo que se 
traduce en un aumento del 58% 

respecto al 2023. 

Se inicia programa 
de nivelación 

de estudios 2024

Masisa es reconocida 
como una de las mejores 
empresas pagadoras  del 

sector forestal

Masisa obtiene 1° lugar 
en ranking de 
sostenibilidad
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Conclusiones
• Continúa mejora de volúmenes de venta exportación y 

mejora utilización en líneas de molduras.

• Mercado en Estados Unidos se potencia y amplía mix de 
productos.

• Mejora en el EBITDA por tercer trimestre consecutivo 
alcanzando los US$5,0 millones en el 2Q’24 y 
USS$9,0millones en el 1S 2024.

• Implementación total de modelo de venta directa en 
PEC. Destaca Colombia con la venta de productos de 
valor agregado.

• Oportuno plan de acción ante paro portuario de Puerto 
Coronel. Se mantiene logística por seguridad operativa.

• Gestión de capital de trabajo.

• Se mantiene adecuado nivel de endeudamiento.

• Positivo fundamento de mediano y largo plazo del 
negocio.
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Preguntas y Respuestas (Q&A)
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